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La Tecnología en Marketing nace 
debido a la necesidad empresarial 
en la Industria Ecuatoriana del 
desarrollo, promoción de produc-
tos y servicios basados en un pro-
ceso bidireccional, previamente 
elaborado mediante la investiga-
ción de mercados que permiti-
rá conocer, los gustos y pre-
ferencias del consumidor para 
sintetizarlos con la implementa-
ción de      técnicas, tácticas y 
estrategias para captar mercado, 
posicionar productos y fidelizar 
clientes. 

¿DE QUÉ TRATA
  LA CARRERA? 

TÍTULO
A OBTENER

Tecnólogo Superior en Marketing

www.formacion.edu.ec

TÍTULO DE TERCER NIVEL



Realizar investigaciones de mercado aplicando las diferentes metodologías 
de la investigación cientifica

Desarrollar estrategias innovadoras en base a las exigencias actuales del 
mercado.

Elaborar planes de marketing con los respectivos presupuestos, planificación 
de ventas y fijación de precios

Trabajar bajo presión, con la finalidad de asumir de manera profesional, res-
ponsable y ética.

Desarrollar diferentes emprendimientos ya que el Instituto Universitario de 
Formación es una incubadora de ideas de negocios con el fin de formar 
nuevos emprendedores.

www.formacion.edu.ec

PERFIL
PROFESIONAL
El Tecnólogo Superior en Marketing, es un profesional que está
capacitado para:



MALLA
CURRICULAR
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TECNOLOGÍA SUPERIOR EN MARKETING
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ASIGNATURAS DE LA MALLA CURRICULAR  EN LÍNEA
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PROCESO Y DURACIÓN

Médica

Psicológica

Seguro contra accidentes

Centro de acompañamiento

estudiantil CAE

INNOVACIÓN TECNOLÓGICA ASISTENCIA ESTUDIANTIL

BENEFICIOS ACADÉMICOS

INSCRIPCIÓN

4 SEMESTRES

1
INICIO DE LA

CARRERA

2
EXAMEN

COMPLEXIVO
DE TITULACIÓN

3
TÍTULO DE 

TERCER NIVEL
REGISTRADO EN

SENESCYT

4

AFECTIVIDAD + APRENDIZAJE

METODOLOGÍA
A+A

ACOMPAÑAMIENTO ESTUDIANTIL
CON

Biblioteca Virtual

Plataformas digitales: SGA, Google Suite

Simulador 3D

Docentes altamente calificados

INFRAESTRUCTURA

Laboratorios de computación

Set de grabación y fotografía

Equipos de seguridad

www.formacion.edu.ec



www.formacion.edu.ec

REQUISITOS

 

CONTACTO

Dirección: Calle Tungurahua 705 entre Vélez y Luque(04) 3709910 Ext: 1130

¡INSCRÍBETE!

formacion.edu.ec0959842793ASESOR DE VENTAS:

Acta de Grado escaneada

Cédula escaneada

Papeleta de votación escaneada

Foto digital tamaño carnet


